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Marketing & Sales Assurance

AUDIT -

+ DIE BASIS FUR DIE DIGITALE TRANSFORMATION

Mit dem MSA Audit ist die digitale Transformation einfacher denn je! Das Audit beruht auf der MSA
(Marketing and Sales Assurance) Methode, einem systemischen Ansatz, der Methoden wie agile
Steuerung und Growth Hacking integriert. Das standardisierte Rahmenwerk hilft Ihnen, Marketing- und

Vertriebsprogramme fiir die Zukunft digital zu gestalten.




MEHR ERFOLG
BEI MARKETING
UND VERTRIEB.

@ tbnpr

MSA AUDIT

Datenerfassung mit 111 Fragen aus 12 verschiedenen
Kategorien iiber alle tradierten Silos Ihrer Organisation
hinweg - ein ganzheitliches Bild entsteht.

POSITIONSBESTIMMUNG

Vollstdndige Analyse und Positionsbestimmung: Das

S

sind Ihre Erfolgschancen bei der Digitalisierung von
Marketing und Vertrieb.

Annett Petzold

Zertifizierter MSA Coach
HANDLUNGSEMPFEHLUNG e
_@ Konkrete Ansdtze, Optimierungsmoglichkeiten und .Die MSA Methode ist auf schnelle
o Digitalisierungsschritte werden besprochen und in einer Umsetzbarkeit und schnelle Erfolge
Roadmap festgehalten: Ihr Fahrplan in die Zukunft. ausgelegt.”

Nach Auswertung und Analyse des MSA Audits durch TBN PR haben Sie eine belastbare Planungsgrundlage,
um die digitale Transformation einzuleiten und Marketing und Vertrieb agil, zukunftssicher und dauerhaft
ergebnisorientiertzu gestalten.

Testen Sie das MSA Audit mit der kostenlosen Demo Version
und iiberzeugen Sie sich selbst!

@ +49 911 977 9160 info@tbnpr.de @ www.tbnpr.de/msa




